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Venezuela ya no esta sola en esta historia. Competidores
como Brasil, México y Colombia proyectan un incremento
en la produccion de crudo en el mediano y largo plazo,
garantizando con ello el suministro energético de EEUU

America Latina pisa
el acelerador para
encontrar mas petroleo

Yolanda Ojeda Reyes

Enviada Especial

SAN DIEGO, CALIFORNIA. Varios
paises latinoamericanos se pre-
paran para encontrar mas petrd-
leo. Las aguas profundas, lo pesa-
do oliviano del liquido negro o las
grandes inversiones ya no son
obstaculos. Todos apuestan a ser-
vir la mesa del gran consumidor
del hemisferio occidental: Esta-
dos Unidos.

En esta carrera contrarreloj,
Venezuela ya no estd sola. Las
condiciones contractuales, de
mercado y de recursos financie-
ros permitirdn que varios paises
desarrollen proyectos de extrac-
cién para incrementar su pro-
duccién de crudo.

Las naciones modifican sus le-
gislaciones para atraer socios con
contratos “incentivados” como
México, “mixtos” en Venezuela,
de “arrendamientos” en Colom-

bia y de “produccion comparti-

da” en Brasil.

Las mas pequefias también

asoman la cabeza, como Pa-

nama, que estima una even-

tual certificacion de petrd-

leo en la selva de Darién,
frontera con Colombia.

Esto forma parte de

la discusi6n en la XIX

Conferencia La Jolla de Energia
de América Latina, auspiciada
por el Instituto de las Américas
en EEUU.

En este contexto, los paises
mostraron sus fortalezas, con las
reservas probables o posibles, y
también las debilidades por el te-
ma de la maximizacion de la ren-
ta, y las regulaciones soberanas
que limitanla capacidad financie-
ray las inversiones extranjeras,
respectivamente.

Venezuela posee reservas -“ha-
ciendo un célculo conservador”-
de mas de 300.000 millones de

barriles en la Faja del Orinoco, de
acuerdo con lo informado por el
vicepresidente de Ofertay Merca-
do de Citgo, Gustavo Velasquez.
Sin embargo, razones politi-
cas no dejan ver al pais como un
suplidor seguro para Estados
Unidos. Si bien es cierto que en
apenas seis dias llegan los bu-
ques de Pdvsa a EEUU, la poten-
cia norteamericana apuesta por
otros desarrollos que, a futuro,
le den certeza en el suministro.
Pero el funcionario de Citgo,
Gustavo Veldsquez, insistid en que
Pdvsasi esunsocio confiable y que
incrementara su cuota de produc-
cién para satisfacer lademanda de
crudo del hemisferio occidental.

Geopolitica

Antes de realizarse la conferencia
anual de laenergia, el Instituto de
Las Américas ofrecid el taller
“Las geopoliticas de Energia en
Latinoamérica: petrocionalismo,
energia alternativa y cambio cli-
matico”, dirigido a funcionarios
de las empresas petroleras y pe-
riodistas de la region.

Nelson Altamirano -PHD y
profesor del Departamento de
Mercadeo y Negocios de la Uni-
versidad Nacional de California-
reconoci6 que pareciera que Ve-
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nezuela si quisiera aumentar la
produccidn, mientras que en el
afno 2009 no dio esa impresion.

“Siempre que Venezuela lo se-
fiala, viene el temadela Organiza-
cion de Paises Exportadores de
Petrdleo (Opep), la cual establece
cuotas”, afirmo.

Citgo informé que Pdvsa espe-
ra contar con una produccion su-
perior alos cinco millones de ba-
rriles diarios para el afio 2018, pe-
ro “eso va a chocar con la Opep”,
dijo Altamirano.

Si Venezuela aumenta esa pro-
duccidn, équién labajara?, se pre-
gunto. “Arabia Sauditiene 50% de
su capacidad instalada cerrada
por el tema de la Opep”.

Pero una vez que se certifiquen
lasreservasdelaFajadel Orinoco,
la Opep le tendra que asignar una
nueva cuota.

Para el socio de la firma Gas
Energy de Canad4, Roger Tissot,
el gran reto que enfrenta nuestro
pais es lograr coordinar el desa-
rrollo de la explotacion de la Faja
del Orinoco, para lo cual el Go-
bierno ha creado empresas mix-
tas con firmas extranjeras. “Esos
son proyectos bastante grandes,
que requieren de una gran canti-
dad de dinero, tecnologia y capa-
cidad para continuarlos”.

Si Pdvsa logra ese desafio, “el
futuro petrolero venezolano se ve
bastante promisorio”.

La competitividad del petro-
leo venezolano es bastante reco-
nocida, agreg6 Tissot, quien
considera que el pais pudiera
mejorar aun mas el marco regu-
latorio. “No es eficiente que
Pdvsahagatodo. Solo debe tener
un papel preponderante”.

Dijo que Venezuela tiene un
riesgo geoldgico bajo y se puede
decir que “tiene las mayores re-
servas del mundo” y bajo estas
circunstancias “no tiene sentido
que se le compare con otros pai-
ses de América Latina, ni siquiera
con Brasil”, dijo el analista.

Reconoce que el gigante del
sur ha hecho grandes descubri-
mientos, “pero no comparables
con el potencial de Venezuela”.

Por su parte, el director geren-
te de la firma IPD Latin America,
David Voght, sefial6 que las em-
presas se estan tomando muy en
serio las perspectivas que ofrece
la Faja del Orinoco.

Por esarazdn sefiala que noim-
portan las complicaciones politi-
cas. En este Gobierno o cualquier
otro, “lo importante es establecer
los términos de los proyectos que
pueden lograr una economia via-
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isimporta 11 millones diarios; es
un proveedor importante, pero
no es el mas grande”. Se formula
una pregunta: “¢Si no llega ese
crudo de Venezuela, de dénde
vendria?”. Es muy dificil que de
un dia para otro se incremente
esa cantidad, entonces ambos
paises estan atados, agrego.

David Mares, catedratico de la
Universidad de California, sostie-
ne que “los dos gobiernos (EEUU-
Venezuela) no se quieren. Tienen
dos visiones distintas sobre el fun-
cionamiento econémico, politicoe
internacional. Pero saben que son
interdependientes. El Gobierno
de EEUU pagaria un costo muy al-
to siembarga a Venezuela”.

“Esa cantidad de petréleo no se
puede reemplazar tan fécilmen-
te, porque incrementaria el pre-
ciodelagasolinayeso tieneunal-
to costo politico. Y,asuvez, el pre-
sidente Chavez sabe que no pue-
de reemplazar el mercado esta-
dounidense”, dijo.

El director del programa de
Energia del Instituto para Las
Américas, Jeremy M. Martin,
destaco el ofrecimiento que hizo
el representante de Citgo en la
conferencia, en torno a la seguri-
dad de suministro.

Sin embargo, también recordd
los hallazgos de Brasil, que lo lle-
van a sefialar que se estan viendo
“unos suministros importantes a
futuro en el hemisferio y en todo
elmundo”.

Habld de los cambios legales
que por ejemplo hace México pa-
radar entrada alas transnaciona-
lesylaimportanciaquelehadado
Venezuela a la conformacion de
empresas mixtas.

Nelson Altamirano
Profesor de la Universidad Nacional de
California

Roger Tissot

Socio de la firma Gas Energy

Petréleo dominante
Pese a los avances en materia de
energias alternativas, todavia fal-
tamucho camino por recorrer. El
precio de estos proyectos sigue
siendo altoy el acceso atin es muy
limitado. Sin embargo, los paises
se esfuerzan por trabajar con
energias mas “limpias” como los
paneles solares, las fuentes e6li-
cas y nucleares.

Todavia en 40 afios, el petrdleo
seguira siendo dominante y Ve-

David Mares
Profesor de la Universidad de California

ble. La decisién de las empresas
estararelacionada con la estabili-
dad de esos contratos”, dijo.

Mis alla de la coyuntura politi-
ca de los paises, los analistas
apuestan a un fuerte desarrollo
de esas inversiones petroleras en

el continente. nezuela tiene de sobra, dijo el
analista Roger Tissot.
Seguridad Eldesafioradicaenlograrlaca-

Para Altamirano, Venezuela ex-
porta a EEUU alrededor de un
millén debarriles, “pero este pa-

pacidad administrativarequerida
para sacar esos proyectos adelan-
te y que los nuevos socios estén a

la altura de las circunstancias.
“Decir que se acabd el petréleo es
falso, pero decir que es facil en-
contrarlo también”, agregd

Cerca de 40% del petréleo que
se consume hoy proviene de po-
zos que se descubrieron hace 50
afos, lo que sugiere que se trata
de un negocio de largo aliento.

Una exploracién puede tomar
entre cuatro y seis afos, y la pro-
duccién, entre 15y 20 afios.

El otro gran dilema estd rela-
cionado con la maximizacién de
larenta,lo que puede disminuirla
capacidad financiera de las em-
presas, y como mantener el gasto
social sin afectar la operacion. De
cada diez pozos perforados, uno
es comerecial, dijo Tissot,

Sostenibilidad

El profesor de la Universidad de
California, David Mares, sostiene
que el reto para Venezuela es ha-
cer sostenibles los cambios pro-
fundos que ha hecho el gobierno
de Hugo Chavez, en cuanto a una
mayor vision social.

“Hugo Chavez tiene que buscar
la manera de ver a Venezuela sin
Chavez”, dijo Mares.

Entorno alos otros actores que
entran a competir con Venezuela
en laregion, agregd que no es que
si hay una inversion en Brasil no
lahabra en Venezuela, “porque la
demanda por el petréleo y el gas
es muy grande, entonces Brasil
no tiene por qué ser un rival en
ese mercado”. Pero si se ve como
un socio més creible.

Sobre los nuevos socios en la eta-
pade exploracion y explotacion, co-
mo China, Rusia y la India, el cate-
dréticodijoquelahistoriade Améri-
ca Latina es de muchos contrastes,
“lo que tenemos que ver es si esos
nuevos socios en realidad invierten,
si construyen lo que han prometido
ycompranlo que han dicho”.

Sostiene que “no puede ser
que la India esté pensando que
Hugo Chavez es un lider muy
creible y por lo tanto no debe
buscar otros mercados”.

“Ellos estan haciendo lo que
Bolivia, Chile e incluso Argenti-
na. Bolivia, por ejemplo, tiene
gas, pero Brasil y Argentina pa-
garon mucho para crear unas
plantas porque no tienen con-
fianza en la capacidad de ese pa-
is como proveedor de gas”, dijo.
Agregd que seguramente Vene-
zuela pagara un costo mas alto.

En seis dias llega Pdvsa a
EEUU, “4quedo claro?”

D Funcionario de Citgo
dice que Venezuela tiene
“un gran potencial
petrolero en el mundo”

D Se mejora la capacidad
de refinacion, se invierte
en tecnologia y se invita a
otras empresas, afirmé

Gustavo Veldsquez, vicepresi-
dente de Ofertay Mercado de Cit-
g0, quiso presentar un video para
mostrar la cercania de Venezuela
hacia Estados Unidos. Pero esto
no fue posible por razones técni-
cas; fallé el audio.

El embajador Jeffrey Davidow,
presidente del Instituto de las
Américas, que auspici el evento
en La Jolla, comentd para aliviar
la tension: “Esto demuestra que
la tecnologia no siempre resuelve
nuestros problemas”.

Se dejé el video para el final, pe-
ro tampoco se pudo escuchar el
sonido y Davidow volvié a tomar
su papel de moderador: “Bueno,
quedo claro que Pdvsa llega en
seis dias a EEUU, eso lo entendi-
mos con toda seguridad”.

El funcionario venezolano sa-
lid rédpidamente del salon y nadie
le pudo formular preguntas. El
Mundo Economia y Negocios
lo abordd y en breve comentario
dijo que “Venezuela tiene un
gran potencial para suplir el
mercado”.

En la presentacion dejo claro

Gustavo Velasquez, vicepresidente
de Oferta y Mercado de Citgo

que con las reservas probadas
“somos los primeros y para ello
estamos trabajando”.

Dijo que se mejorala capacidad
de refinacidn, se invierte en tec-
nologia y se invita a otras empre-
sas a participar en el negocio con
Venezuela.

Café Venezuela

Los asistentes se quedaron con
un recuerdito que entrego Citgo:
250 gramos de Café Venezuela y
un bombillo ahorrador.

El ejecutivo sefald la impor-
tancia que le da el pais al cambio
climatico y al enfoque social tan-
to de Citgo como Pdvsa, por esa
razoén destaco el financiamiento a
los programas sociales por parte
de Petroleos de Venezuela.

Ensudiscurso, Velasquez enfa-
tizé que Venezuela y EEUU tie-
nen una interdependencia que
durara “mucho tiempo.”

Lo politico no se hizo presente,
pero los asistentes querian inda-
gar sobre este asunto.

“Al menos nos dejé café”, dijo
uno de los asistentes que co-
mentd: “¢Serd que Venezuela
también quiere exportar este
producto? Yor
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Brasil, México y Colombia quieren
“comerse” parte de la torta local

D La empresa petrolera del
pais azteca atipa por una
mayor flexibilizacién en
los contratos

D “Colombia es el lugar
donde todo el mundo
quiere estar”, dijo una
funcionaria de Ecopetrol

Yolanda Ojeda Reyes
yojeda@cadena-capriles.com

SAN DIEGO, CALIFORNIA. Colom-
bia, México y Brasil “ivienen con
todo!”, se escuchaba en la XIX
Conferencia Anual de Energia de
América Latina.

Y aunque Venezuela tiene las
reservas probadas “més posi-
bles” de extraer, esos paises tra-
bajan para que en corto y media-
no plazo la oferta petrolera se
agigante.

Venezuela hablé de la posibili-
dad de producir mas de 5 millo-
nesdebarriles, frente alos mas de
3 millones de barriles de Brasil
parael 2020.

“Un mill6n de barriles diarios
sera la produccion de Colombia
para 2015”7, dijo lajefa de Estrate-
gia de Ecopetrol. En la cita, todos
notaron el entusiasmo de ese pais
por alcanzar su meta.

Para ello ha celebrado 122 “lea-
ser” o arrendamiento de empre-
sas extranjeras, para sostener esa
estrategia de crecimiento que se
ha planteado esta empresa.

Estados Unidos, Brasil y Méxi-
co son los paises que ayudan a lo-
grar ese proposito, reconoce.

En el campo Pacific Rubiales,
“hemos tenido un buen operador
y ha sido un éxito”, dijo Maria
Victoria Riafio”.

“Rubiales estd manejado por
venezolanos y lo estdn haciendo
muy bien”, dijo la funcionaria de
Ecopetrol.

Ha habido un acercamiento
con otras empresas y “hemos
aprendido muchisimo”.
Colombia asigna areas y ofrece
“las mejores ventajas contrac-
tuales” y por esa razon se han

atraido las inversiones. Se asig-
nan los bloques “de una manera
transparente”.

Las empresas hacen unos com-
promisos de trabajo, desarrollan
los proyectos y Ecopetrol es un
competidor mas, dijo Riafio.

La produccién de marzo de
2010 fue de 754.000 barriles dia-
rios “hemos tenido un desarrollo
limpio sin accidentes”.

Las inversiones se han incre-
mentado en 6.900 millones de
ddlares y las nuevas reservas lo
han hecho en 359%.

“Colombia es el lugar donde to-
do el mundo quiere estar”, dijo
Riafio. La produccion petrolera
aumentd 17% entre 2008 y 2009.

Otros datos

Hl Para Luis Enrique Berrizbei-
tia, de la CAF, la regién tiene un
crecimiento estable y ha venido
desarrollando proyectos de
energia

72 millones de latinoameri-

canos no tienen energia eléctri-
ca. En Venezuela hay 300.000
personas, seguin datos de Cor-

poelec

B Colombia ha entregado 122
contratos de arrendamiento

B China comprd petréleo a fu-
turo a Venezuela por 20.000
millones de ddlares, a precio de
mercado. El contrato es a 10
anos, pero el pais puede usar
ese dinero cuando quiera.

México tiene reservas
“posibles" de 500.000
millones de barriles, en

el Golfo de México

Petrobras esta presente
en 25 paises y mantiene
una estrategia
internacional

“Ojald Venezuela nos pudiera
acompafar”, agrego.

Meéxico lindo

En México, los “contratos incen-
tivamos”, dejan algunas dudas a
los inversionistas.

Juan José Suarez Coppel, direc-
tor general de Pemex, defiende
unamayor flexibilidad paranego-
ciar con las empresas. Pero falta
todaviaun largo camino por reco-
rrer en un pais que como Vene-
zuela mantiene un fuerte discur-
so nacionalista y de maximiza-
cién de larenta.

La produccidn actual es de 2,6
millones de barriles diarios, pero
se han cerrado 1.000 pozos, lo que
pudiera declinar en el futuro in-
mediato laofertade crudo almer-
cado internacional.

Se avanza en una reforma legal
que permita la participacién de
extranjeros, pero con contratos
de servicios, es decir, a las empre-
sas se les paga por extraer petro-
leo, por ejemplo, pero éstas aspi-
raran mas.

Se debe asegurar que la paraes-
tatal se comporte como una “em-
presa comercial” y cambiar el ré-
gimen fiscal. Se quejo de los topes
de gasto que “nos estdn matando,
no vamos a poder desarrollar los
yacimientos que tenemos” y la-
mentd que para la aprobacion de
sus flujos econdmicos dependan
del Congreso.

Enfatizdé que “nos asegurare-
mos de que los contratos sean exi-
tosos y atraigan a las empresas.

México tiene reservas “posi-
bles” de 500.000 millones de ba-
rriles, en el Golfo de México.

Pero las reservas probadas se
ubicarian en 276.000 millones de
barriles, acotd. México se “pelea”
el segundo lugar con Venezuela
en la oferta hacia EEUU.

Hasta el mas pequefio
No por ser el mas pequerio, se pu-
diera esperar menos . Panama es-
td preparada para indagar sobre
su oferta petrolera.

Sélo esta esperando que Co-

lombia complete la bsqueda en
una zona fronteriza para ellos
también asomar labandera pana-
meifia con el hallazgo petrolero.
De esa forma, “comenzaremos a
buscar a Pemex o Petrobras, que
nos orienten”, dijo el secretario
de la Energia de Panama, José
Manuel Urriola.

“Tenemos unaconsultoriapara
preparar los pliegos, para otorgar
los bloques para hacer las prime-
ras exploraciones sismicas y de
geofisica, y todo indica que hay al-
go importante”, dijo.

Panama también asume el te-
madelaenergiarenovable. En ge-
neral, las naciones presentaron
algunos avances.

El gigante del sur

En Brasil, la reforma legal para
incentivar mas inversiones apli-
ca sdlo para la zona del presal, en
donde pronto en el corto plazo se
podran certificar unos 35.000
millones de barriles de crudo
equivalentes.

Petrobras ha sido privilegiada
como la operadora que tendra la
compafiia de otros socios.

Esta empresa prometié que
tendrd para 2013 una produccion
de 3,6 millones debarriles por dia,
ypara2020 de 5,7 millones, infor-
mo Pedro Martinez, represen-
tante de Petrobras en México.

Explicé que las reformas de
Brasil han apuntado a promover
la libre competencia para atraer
inversiones de energia y ampliar
la competitividad.

Petrobras estd presente en 25
paises y mantiene una estrategia
internacional, incluyendo el gas
natural. “Queremos ser unade las
principales empresas petroleras
del mundo y hacia eso aposta-
mos”, dijo. Aligual que Venezue-
la, Brasil ha dejado abiertos sus
negocios con China. Para Jeremy
M. Martin, del Instituto para las
Américas, un tema central en es-
ta conferencia fue el pais asiatico,
que estd buscando un suministro
seguro de energia parasus necesi-
dades de consumo energético.

Juan José Suarez Coppel

“Petrobras concentra
todos sus esfuerzos
productivos a la zona

Pedro Martinez

Petrobras México

“Pemex defiende una
mayor flexibilidad
para negociar con

las empresas”

Director General de Pemex

"Con la faja del Orinoco
habra un suministro
importante a EEUU"

Jeremy M. Martin

Director del Programa de Energfa del Instituto

para las Américas
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Un chino que cautivo a
la audiencia en La Jolla

D Un profesor del pais
asidtico reconocié que
China conocia muy poco
de América Latina

D China necesitara de
muchos recursos
eergéticos para sostener
el nivel de crecimiento

Wu Guoping se gano el apre-
cio de los asistentes a la Con-
ferencia anual de energia de
América Latina celebrada en
California.

La honestidad con la cual
planteaba el temasobre el desco-
nocimiento que tienen las em-
presas de su pais a laregion, hizo
que muchos se acercaran y co-
menzaran a indagar sobre una
culturalejana, pero cercanaenlo
econdmico.

‘Wu es profesor de la Academia
de Ciencias Sociales para Améri-
ca Latina y es director del Centro
Regional de Integracién Econé-
mica de China.

Habla espaiiol y el inglés ape-
nas comienza a manejarlo. Se
siente coémodo con las expre-
siones de la region: “Ni modo,
como dicen los mexicanos, Chi-
na tiene que aprender mucho
todavia”.

Recordd que China necesitara
muchos recursos energéticos
para sostener el nivel de creci-
miento. El consumo interno
proviene 19,7% del petréleo

“Ni modo, asi son las cosas”, dijo el
profesor Wu Guoping. ARCHIVO

frente a 69,5% del carbon. Ante
lanecesidad de cambiar este pa-
trén, por razones ambientales,
eso explica la mayor demanda
que habré de crudo en los proxi-
mos afos. Eso obliga a que lana-
cidén asiatica, de 1.300 millones
de habitantes, busque en Améri-
ca Latina el mercado que supla
esademanda.

A raiz de una experiencia que
tuvieron empresas chinas pe-
troleras en Ecuador, ahora, se
busca un socio local para mini-
mizar los riesgos y asegurar el
petrdleo mediante los conve-
nios de crédito de largo plazo
parala compra de petréleo a fu-
turo, como es el caso de Vene-
zuela. Aqui se firmo un contrato
de 20.000 millones de délares a
diez afios a precio de mercado.
China ha venido cambiando
desde la época de Mao, dijo el
catedratico, quien sefial6 que
“yo puedo decir las cosas por-
que soy académico, mientras
que las empresas tienen que
cuidar las formas”. Las empre-
sas tienen un definido concepto
de mercado que busca eficien-
ciay retorno. Yor
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EHl cumaco de San Juan+ “TOY contento

Regdlale a mama lo que no supiste cantarle

En este mes de las Madres regala lo mejor de nuestra misica
en la voz de llan Chester:

P 6 discos compactos

P 67 canciones

» 40 artistas invitados

P Libro de 67 paginas a full color
» Hermoso estuche de coleccién

Tu coleccion completa
por tan solo:

B 85000  |wme”

RiF.: J-00037358-1

Disponible en: |

Para suscripciones: m

LT
Teléfonns: (0212) 543.28.97 /27.14 /542 31.96
Correo: telemercadeo®envex.com.ve

UlrimasNoticias

EL MUNDO ECONOMIA&NEGOCIOS // JUEVES 20 DE MAYO DE 2010

iRenovado y
diferente!
Con un final,

propio de la pesca
de altura..!

Categorias:
- Fuera de borda

Informacion: m;ﬂ!lﬂ?ﬁ.m
Glrm:k Gﬂﬂl'll {0412)720.73.00, Capitania Playa Grande (0212)351.50.11,

DO & i > dil U
A”“_‘_‘ ........... = -__lsemas l..lder __EJ_\-:IC_‘ \‘.I.ul_.l.::.-._.,.

Erhd) i“ o T e " o

Pou Cutsaewy

Congreso Especializado

Ventas 2910

L En ésta edicion 2010 con Invitado Internaclonal y Conferencias orientadas al mercado venezolano }

[ Caracas

Fecha: 29 de Mayo [ Lugar: Auditorio de Foro XXI1

Maracay | Valencla | Barquisimeto | Puerto la Cruz
| Fecha: 12 de Junio | Fecha: 17 de Julio | Fecha: 16 de Octubre | Fecha: Il de Noviembre
Conferencistas

€ EL VENDEDOR EN EL 0)0 DEL HURACAN
Invitado Internacional Rob McBride. Conferencista Internacional
especialista enVentas, Autor del libro *Un Don Especial”.

& JOUE HACER ANTES, DURANTE ¥ DESPUES DE LA VENTA? @ EN VENTAS, 105 BASICOS SON SIEMPRE LOS BASICOS
Lic. Harnidn Zulusga. Conferencista y Coach de Master Training. Ing. Rafasl Lapone. Conferencista intemacional an Netwark Marketing.
© FL"FACTOR HUMAND® ¥ SU INFLUENCIA EN LAS VENTAS @ FL ARTE DE VENDER CON VALDR
¥ CALIDAD DE SERVICIO Ing, Andrés Eloy Delgade, Director fundador de la Escutla de Vendedores
Dv. Jorge Santacana, Director de Santacans CA. Especialata en DOOR. Faciltader y consultor con mis de 2g afles en vertas.
Maotrvacién y Creatividad

Organtoinds pori Frtrratresda o
Q GER [T nn £ canatde  Eiciiéla de Vendedores 1 o
[ = EJ I||[I|1\J J %\ Naticia Al
f— o Tecno-Soluciones
@ GRUPO ; ~nEET ivenom “m?m“
TDITORIAL | )it
: L (]'I;al ket.. ndep i
e NOFMa Lrends ENite-
Inscripciones: Incluye: -m
(0241) 316.59.59 [ (0424) 455.80.16 - Centificado de ashstenca &
www.venderconexito.com —— * Des refrigerios Eml =
ventasicyse.com.ve (C bbbl delot0cn ) - Bl duspoyo mm /1 |

Horario de Hegistro: J:00 am - 00 am | Horario del Bvento: 8:00 am - 700 pm J

= lideres en organizacion de Congresos de Ventas en Venezuela »
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